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Wat is de oplossing?
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' Meer klanten = meer marketing
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() Garem
IS MARKETING BELANGRIJK(ER)

1. De klantreis is veranderd
2. De verwachting is veranderd
3. De consument is grilliger









Praktische tps

OM MEER KLANTEN AAN TE TREKKEN

1. Communiceer vaker













Jij kan het ook!



Praktische tps

OM MEER KLANTEN AAN TE TREKKEN

1. Communiceer vaker
2. Bied toegevoegde waarde
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Slim schillen, kort koken
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Ebooks

Geen belongnjke stoppen
vergeten bij het verzenden van
Je nieuwsbrief? Downlood dan

deze checklist

Facebook strategie

In 30 minuten per week een
Focebook strotegie opaetten?
Geen probleem, Dit werkboek
helpt je doarby,

\ o

15 etalage ideeén

Maeite met de invulling von je
etolage? In deze downiood vind
je 15 ideeén voor jouw

www.kooplust.com/gratis

Shopper coaching tips

Lees in deze downlood
voorbeelden van zelfstandige
wirtkeligrs rondom de ‘shopper
cooching’ trend.




Praktische tps

OM MEER KLANTEN AAN TE TREKKEN

1. Communiceer vaker
2. Bied toegevoegde waarde
3. Geef meer prikkels
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Praktische tps

OM MEER KLANTEN AAN TE TREKKEN

Communiceer vaker

Bied toegevoegde waarde
Geef meer prikkels

Bouw aan de band met je klant

el ol

»
‘

-
—
=
-
~< .




J | <Boplust
yg : u" ‘
L2 ¢ 7
o~ ! |
{
$-i == .. _ J R -
‘. ::: e 2 ool 1: -:! ly': lg n I
N:euwe klant binnenhalen kost 6x zoveel
’ 1 Y N *

Kans om aan bestaande klant te verkopen 60-70%
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Een etalage opbouwen als een
handige stappen)

Je etalage opbouwen. Je denkt misschien dat je een paar pre

[ ater viraaen?
NEEM GERUST C CTOP

marian@kooplust.com
www.kooplust.com
www.facebook.com/kooplust
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